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MODELO DE NEGÓCIOS JEEP BANK

 Suporte a operação de produtos financeiros

 Acompanhamento da performance de vendas

 Treinamento / capacitação da equipe de vendas

 Desenvolvimento de canais e produtos

 Negociação de acordos comerciais

 Campanhas de vendas



MODELO DE NEGÓCIOS JEEP BANK

Digitação Proposta Assinatura Contrato Pagamento da operação Envio do contrato ao banco

 Concessionária passa a ter 100% do controle sobre os financiamentos

 Agilidade na venda ( vendedor obtém a resposta de credito com cliente na concessionaria )

 Facilidade na contratação do crédito ( Sistemas – Acesso rápido e fácil, 

resposta rápida crédito )

 Quem define o momento de pagar o contrato é o Dealer.

 Segurança ( certeza de que o pagamento foi efetuado )

 Força de vendas qualificada ( menor risco de perder vendas )
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Evolução Market Share
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MODELO DE SUCESSO
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52.565

contratos financiados

2,5 bilhões

pagos em financiamentos

27,4 milhões

pagos em Comissão

56% 

Mkt Share – Acumulado 2018

46,3 mil

Ticket Médio

34 meses

Prazo médio

75%

Aprovação média

1,5 BILHÕES

Em carteira ( Jan/19)

JEEP BANK EM NÚMEROS





NEXT JEEP

4.879 

Contratos Carteira

15 Grupos 

concentram 60% 

da produção

27%

Penetration

195

627

4.618

2016 -YTD 2017-YTD 2018-YTD

Next JeepRealizado

Projeção

Grupo Contratos

Fiori 593

DVA 311

New Sedan 205

Via Sul 178

Saga 172

Sinal 154

Raviera 140

Via Marconi 109

Enzo 97

Destaque 83

Tecar 80

Florença 77

Tramonto 73

Primavia 73

VM 68

YTD/2018 2413

Total/YTD 4057



NEXT JEEP – Carteira de Contratos

Oportunidade de vendas futuras!



NEXT JEEP

Elegibilidade
Entrada

Min.

Parcela

Final
Prazo

Trade 

in

Taxas

Diferen

ciadas

Midia
Garantia de  

Recompra

Comissão 

Vendedor Ciclo

Comissão Vendedor 

Financiamentos

Objetivo 

Vendas

Toda Gama 30%
20% a 

50%

Até 

36X
SIM SIM SIM 85% SIM

SIM (a partir do 

segundo contrato )
*SIM

Carro A R$ 200,00 R$ 50,00

Carro B R$ 300,00 R$ 50,00

Carro C R$ 400,00 R$ 50,00

Demais R$ 500,00 R$ 50,00

Elegibilidade
Entrada 

Min.

Parcela

Final
Prazo

Trade 

in

Taxas

Diferen

ciadas

Midia

Garantia 

de  

Recompra

Comissão 

Vendedor Next

Comissão Vendedor 

Financiamentos

Objetivo 

Vendas

Nacionais 30%
30% a 

50%
36X SIM SIM NÃO SIM SIM SIM SIM

Renegade 80% **R$ 400,00 R$ 50,00

Compass 80% **R$ 400,00 R$ 50,00 

Penetration sobre total de Financiamentos:  45%  

Penetration sobre total de Financiamentos:  27%  

Benchmark



PROGRAMA XCHANGE

Xtend < 35,01 -

Xtra 35,01% A 50% 3%

Xpert 50,01% A 65% 5%

Xcellence > 65% 11%

FAIXAS MARKET SHARE JEEP BANK REDUÇÃO TAXA DIÁRIA F.PLAN

22%

23%

25%

30%

Distribuição

XCELLENT XPERT XTRA XTEND



11

Grupos que utilizaram o programa nos ultimos meses e se beneficiaram com a isenção dos Juros FloorPlan. 

Marajó, Veritá, Felice, San Marco, Dumas, Balilla, Fattore. 

GRUPO A B C D E F

LIMITE (até) R$ 500.000 R$ 1.000.000 R$ 1.500.000 R$ 2.000.000 R$ 2.500.000 R$ 3.000.000

dias contratos

5 2 4 6 8 10 11

10 4 8 11 15 19 23

15 6 11 17 23 29 34

20 8 15 23 30 38 46

25 10 19 29 38 48 57

1 mês 11 23 34 46 57 68

dias Volume de produção mínimo

5 R$ 59.704 R$ 119.408 R$ 179.112 R$ 238.816 R$ 298.520 R$ 358.224

10 R$ 119.408 R$ 238.816 R$ 358.224 R$ 477.632 R$ 597.040 R$ 716.449

15 R$ 179.112 R$ 358.224 R$ 537.336 R$ 716.449 R$ 895.561 R$ 1.074.673

20 R$ 238.816 R$ 477.632 R$ 716.449 R$ 955.265 R$ 1.194.081 R$ 1.432.897

25 R$ 298.520 R$ 597.040 R$ 895.561 R$ 1.194.081 R$ 1.492.601 R$ 1.791.121

1 mês R$ 358.224 R$ 716.449 R$ 1.074.673 R$ 1.432.897 R$ 1.791.121 R$ 2.149.346

PROGRAMA RECIPROCIDADE: FLOORPLAN PARA SEMINOVOS



Autoline | Indicadores

Data base dos indicadores: Média 2018

Principais indicadores do Autoline: 

3,3MM de acessos por mês;

145 mil leads gerados por mês;

184 mil veículos anunciados;

186 mil simulações de 

financiamento por mês.



Em construção:

Vamos informar aqui  ( o que já construímos) :

-Next ( programa + resultados ) ok
-Xchange ( programa + resultados ) ok
-Ações CRM 
-FP Seminovos 
-Planos especiais ( test drive, produtos rural, lançamentos)
- Estamos aguardando informações do Autoline )

O MELHOR ESTA POR VIR...



Financing Acessóries Insurance Dealer Products

F&I

➢ Seguro Prestamista
➢ GAP
➢ Seguro Auto
➢ Pequenos Amassados
➢ Seguro Franquia 

Consulting

Services & 

Insurance

➢ Garantia Estendida
➢ Revisão sob Medida
➢ Assis. 24 Horas

➢ Combos de Acessórios ➢ Proteção de Pintura
➢ Emplacamento
➢ Higienização

➢ Consultoria de F&I

F&I JEEP BANK

➢ Cartão de Crédito Jeep



MENU SELLING – Exemplo

RENEGADE CUSTOM
Taxa 0,99%*50% Entrada

PLANO CUSTOMIZADOCOMBO 3COMBO 2COMBO 1

PMT:  36x  1.314  

PARCELA:  36x  1.772PARCELA:  36x  1.860 PARCELA:  36x  1.520

PARCELA:  48x  1.228PARCELA:  48x  1.431PARCELA:  48x  1.502

Ext. Garantia + 1 AnoExt. Garantia +2 anos

+ 5 Rev. Sob Medida

Rodas de Liga

Seguro Prestamista

Rodas de Liga

Barras Teto

Ext. Garantia +2 anos

+ 5 Rev. Sob Medida

Seguro Prestamista

Sensor Estacionamento

OUOUOU

Despachante

RECEITA – PLANOS CUSTOMIZADOS DE ACORDO COM MODELO E VERSÃO DOS VEÍCULOS

* Sujeito a alteração
Taxa em 48X: 1,08% am

Barras Teto

Sensor Estacionamento

Rodas de Liga

Barras Teto

Sensor Estacionamento

+ 5 Rev. Sob Medida

Produto 1

Produto 2

Produto 3

Condição Negociada



F&I - Cadeia de valor para o Dealer  - Exemplo:

R$

R$ 400 

Margem Venda Margem com “F” &I Emplacamento Acessórios Garantia
Estedinda

R$ 590

R$ 900 

Preço médio de venda
R$ 3.000
Comissão dealer: 30% Preço médio de venda

R$ 1.290
Comissão dealer: 30% 

Revisão sob 
Medida

Receita Total
Dealer

Plano: Pleno 12 M
Preço de Venda: R$ 1.281
Comissão dealer: 30% 

R$ 385 
R$ 395

Plano: + 4 Revisões
Preço de Venda: R$ 2.636

Comissão dealer: 15% 

+ R$ 2.900*

Margem Estimada:  5%
Preço Médio de Venda:  R$ 72.400
Modelo: Renegade Custom

+ R$ 2.900

* Valores estimados para cidade de SP

Goal

Business as Usual



IR A DBA C

SUCESSO E ÓTIMOS RESULTADOS!


